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IL BOOM DI PECHINO,
TRA REGOLE E SQUILIBRI

di MARCO FORTIS

'INTEGRAZIONE della Cina nell'econo-

miae nel commercio mondiale énell'inte-
resse di tutti. Non solo per il contributo che
questo processo puo assicurare allo sviluppo
globale, ma anche perché esso potra favorire
la stessa crescita della democrazia nel gigan-
te asiatico. E' evidente, tuttavia, che il
tumultuoso boom cinese sta determinan-
do gravi squilibri nell'economia e negli
scambi mondiali. Ad esempio, la concor-
renza della Cina nel settore del tessile-ab-
bigliamento, gia particolarmente forte ne-
gli ultimi anni, ha assunto, dopo la fine
dell'Accordo multifibre, connotati “pre-
datori”talida mettere arischiola soprav-
vivenza del settore non solo nei Paesi
avanzati ma, soprattutto, in
molti Paesi in via di sviluppo
come il Bangladesh, la Cam-
bogia, lo Sri Lanka, il Maroc-
0.

La concorrenza asimme-
trica della Cina é un problema
particolarmente grave per l'l1a-
lia. date le sovrapposizionidel-
le specializzazioni produttive
tra i due Paesi. Di cio occorre
prendere atto con razionalita:
noi ftaliani come diretti inte-
ressati ¢ la Cina come Paese
con il quale intrattenere rap-
pOFtl costruttivamente, ¢ non
passivamente, amichevoli. So-
lo nel 1995 le esportazioni
italiane verso i maggiori part-
ner europel erano ancora da 3
a 5 volte superiori a quelle
cinest. Poinel 2003 la Cina ha
superato 'talia per le vendite
in Gran Bretagna ¢ nel 2005
Iha afliancata perlevendite in
Germania, che é il nostro pri-
mo mercato. Ma che cos'é esat-
tamente la concorrenza asim-
metrica cinese? Enrico Letta e
Pierluigi Bersani nel lorolibro -
Viaggio nell'economia italia-
na la definiscono come un
mixdidumping sociale e com-
merciale, aiuti alle imprese
incompatibili con le norme
internazionali, assenzadi vin-
coliambientali e contraffazio-
ne. A cio si aggiunga la sottova-
lutazione artificiosa della mo-
neta cinese, che vari analisti
stimano  nellordine  del
30-40% rispetto all'euro.
Nessunovuole certoil ripri-

stino di dazi permanenti. |
dazi in realta andrebbero tutti
eliminati, a cominciare da
quelli di Pechino che sonotrai
pinalti al mondo: un produtto-

re italiano di calzature paga
infatti un dazio di ingresso
superiore al 30% per esportare
in Cina. Altra cosa soro le
misure temporanee di salva-
guardia ed antidumping la cui
applicazione é stata legittima-
mente chiesta all' Unione Eu-
ropea dal Governo italiano e
dalla ORITHEIRARE. Nellsta-
te 2005 ¢ stato faticosamente
raggiunto un accordo tra Bru-
xelles e Pechino (per la vorita
molto blando a causa degli
interessilobbistici contraii de-
gli importatori nordeurepei)
al fine di limitare linvasione
di prodotti tessili cinesi in Eu-
ropa. Da pochi giornila Ue ha
annunciato l'avio di dazi
compensativi (anch'essi estre-
mamente blandi) sulle calza-
ture cinesi vendute sottocosto,
mentre l'industria europea del
mobilio ha chiesto lurgente
Introduzione di una ancloga
misura sui divani.

Sul tema Cina oceorre
buon senso e bisogna evitare
dicadere insterili contrapposi-
zioni tra “protezionisti” ¢ “ul-
traliberisti”. Come ha rvicorda-
to in uno dei suoi numerosi ¢
sempre lucidi interventi sulla
globalizzazione il Presidente
Ciampi. «l'Italia deve difende-
re la sua industria. le sue pro-
ducioni, con intelligenza, sen-
za tornare indietro a ricette
protezionistiche superate dai
tempi, che produrrebbero pitt
dannidei problemi che risolvo-
no. Questo non significa certo
Firunciare a pronuiovere quel-
le azioni previste dalla stessa
Organizzazione Mondiale del
Commercio. affinché tutti i
Pacesi rispettino le regole con-
cordate/...[. Noun esiste merca-
1o senza regole. E le regole
devono essere rispettate, an-
che dai paesi che si affacciano
sulla scena internazionale con
tanta energia ¢ tanta voglia di
SUCCCSSO».
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