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Primo trimestre 2007: 11 12% delle vendite estere dal Trevigiano

Mobile veneto, il futuro
sempre piu nell’export

«Ma le Imprese sono sole»
Migotti ( Federlegno ): «Sace e Simest inefficaciy

VENEZIA — La meta dei
mobili prodotti in Italia pro-
vengono dal Triveneto e la
meta della produzione nazio-
nale viene esportata. Il 35%
delle esportazioniitaliane na-
sce dunque dal Nordest, il
12% dal solo Trevigiano, pro-
vincia che, con 266,5 milioni
di euro, nel primo trimestre
del2007 e statalaprimain Ita-
lia, seguita da Milano (248,4
milioni), Pordenone (185,7) e
Udine (145,2). E tre province
venete si piazzano in area po-
sitiva tra le prime 15 province
esportatrici (confronto pri-
mo trimestre 2007-2006): la
Marca con +11,3%, Padova
+10,1% e Vicenza +6,6%. Una
benedizione, per Roberto Mi-
gotto, industriale dellegno di
Oderzo, presidente della com-
missione perl'internazionaliz-
zazione di Federlegno-Arre-
do, perché il mercato interno
e diventato asfittico.

Presidente, anche in que-
sto caso si tratta di una conse-
guenza della generale flessio-
ne dei consumi, destinati pri-
ma o poi a riprendere o il fe-
nomeno € diverso?

«No, e assurdo pensare a
un aumento dei consumi in-
terno. L’Italia, assieme alla
Francia, é gia il Paese dove i
cittadini spendono di piu per
la casa, i mobili in primo luo-
go, poil’oggettistica e I'illumi-
nazione. I1 3,5% del nostro
reddito se ne va cosi e, un po’
alla volta, stiamo ricalibran-
do questa fetta verso consu-
mi per la casa, ma orientati a
elettronica, informatica e alle
forme evolute di comfort».

Dunque il mercato naziona-
le del mobile ¢ destinato a de-
clinare?

«Direi che si pud contare su
un’accelerazione di segmenti
come le attivita ricettive. Il
potenziamento di capacita e
attrattivita turistica implica
il rinnovo di alberghi e risto-

ranti. Cosi in questo ambito,
assieme a quello dell’arreda-
mento per gli uffici, ci potra
essere un’espansione. Ma le
esportazioni svolgeranno un
ruolo sempre piu pesante per
I’economia del settore».

1 Paesi piu interessanti per
gli esportatori quali sono?

«Per ora ancora quelli tradi-
zionali europei: Francia, Ger-
mania e Regno Unito, assie-
me agli Stati Uniti. Male aree
del mondo emergenti sono
pronte ad esplodere. Verso la
Russia, ad esempio, le espor-
tazioni stanno crescendo al
ritmo del 25% I’'anno, il 60%
delle aziende che espongono
nelle fiere di Mosca dedicate
all’arredamento sono italia-
ne».

11 sistema Italia sta suppor-

tando questa corsa?

«Direi per nulla. La Sace fa
acqua, la Simest offre denaro
a livelli di usura. Le banche
italiane all’estero praticamen-
te non esistono. Poi, ma sotto
altri aspetti, va rilevato come
la grande distribuzione italia-
na, da Standa a Rinascente,
sia stata acquisita da gruppi
stranieri. E si tratta di reti
strategiche perché loro cono-
scono la clientela del mondo
e loro hanno un enorme pote-
re contrattuale con la produ-
zione. Se c¢’e¢ un allarme da
lanciare questo e proprio sul-
la distribuzione».

Le nostre aziende esporta-
trici nel frattempo stanno fa-
cendo tutto il possibile?

«Dovrebbero anche loro
comportarsimeglio. E damio-
pipensare divendere per con-
cludere I’affare e poi tanti sa-
luti. Il cliente non termina
con il pagamento dellamerce
consegnata, chiede assisten-
za e garanzie. In questo tede-
schi, spagnoli, ma anche tur-
chi e cinesi sono piu attenti».

A proposito di cinesi, non &

Il peso fuori dai confini

RIPARTIZIONE PER PROVINCIA DELUEXPORT
NAZIONALE DI MOBILI NEL § TRIMESTRE 2007

Altre provincs 23%'—]

Bologna 2%.

ANDAMENTO DELLEXPORT DI MOBILI
DELLE PRIME 15 PROVINGE
ESPORTATRIC

Udine -18,2%

che anche per i mobili corria-
mo il rischio di essere copia-
ti?

«Pacciamo un ragionamen-
to piu ampio. Tutti, nel mon-
do, in qualche modo sono ca-
paci di produrre dei mobili
perché non occorre una tec-
nologia straordinaria. Nel mo-
mento in cui le aziende italia-
neinternazionalizzano la pro-
duzione, ecco che si portano
oltreconfine teste, creativita
e anche macchine. Bisogna
capire a questo punto cosasi-
gnifica copiare. Anche per-
ché, a diria tutta, i primi a co-
piare le linee degli altri siamo
stati proprio noi».

Cioe?

«Da molto tempo in Italia,
soprattutto al Sud, si produ-
cono mobili di stile francese.
FE poiidisegni moderni dane-
si e svedesi li abbiamo utiliz-
zati per gran parte del secolo
scorso anche noi, no?».

Che previsioni fa per i pros-
simi anni nel settore?

«Abbiamo costituito il me-
tadistretto veneto del mobile
grazie alla legge regionale e
contiamo di estenderio alle re-
gioni confinanti. Il territorio
ha grandi potenzialita e, ben-
chénelle aziende del legno dif-
ficilmente si arrivi alla secon-
dagenerazione diimprendito-
1i, proseguire sulla strada sto-
rica si puo e si deve fare».

Gianni Favero
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